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Aukcje

Aukcja to mechanizm oparty na konkurencji uzywany do sprzedazy
(kupna) przedmiotow oraz ustug.

» Kupujacy (sprzedawcy) sktadajg oferty kupna (sprzedazy).

» O tym, kto kupi (sprzeda) dany przedmiot lub ustuge decydujq
ztozone oferty.

» Ostateczna cena zalezy od typu aukcji oraz ztozonych ofert.

Sprzedaz obrazéw na aukcji Przetarg na zakup sprzetu komputerowego dla WNE
Kupujgcy N Sprzedajacy N
Kupujacy 1 Sprzedajacy 1
Sprzedajacy Kupujacy
Kupujacy 2 Sprzedajacy 2
Kupujacy 3 Sprzedajacy 3
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Czym roznia sie podane przykiady?

Wyceng przedmiotdw wystawionych na aukciji:

1. Wycena prywatna - kazdy uczestnik ma swojg wtasng wycene
(zakup na ,wtasne potrzeby”), np. przedmioty kolekcjonerskie,
antyki, itp.

2. Wycena wspolna - licytujacy nie maja wiasnej wyceny dobra,
zas wartos¢ rynkowa jest ta sama dla wszystkich (zakup
,komercyjny”), np. zakup pola naftowego - cena ropy jest znana,
ale nie sgq znane poktady ropy danego ztoza, czy stoik pieniedzy.
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Dlaczego aukcje?

4 Aukcje sq niemal wszedzie, m.in.
»gietda;
»sprzedaz obligacji rzadowych;
»serwisy aukcyjne;
»przetargi prywatne i publiczne;
»nowe formy sprzedazy (rynki finansowe);

»dzieta sztuki, konie, kwiaty, itp.
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Poczatki aukcji

v/ Sta rozytnosc:

» kupno i sprzedaz zon w Babilonie (Herodot);
sprzedaz majatkow skonfiskowanych w starozytnym Rzymie;
aukcja catego cesarstwa rzymskiego (Didius Julianus) - 193 r.n.e;

sprzedaz ksiestw i krolestw w Imperium Otomanskim;

YV V V VY

sprzedaz dziet sztuki.
\/D’rugo, dtugo nic...

v Wspoditczesnosc
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Wspoitczesne typy aukcji

\/angielska;

\/japoﬁska (z ceng rosngcy);

v’ holenderska (z ceng malejacq);

4 WSZYySCy ptacq;

\/pierwszej ceny w formie przetargu pisemnego;
\/drugiej ceny w formie przetargu pisemnego;
\/podwéjna;

vii wiele, wiele innych.
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Aukcja angielska

» uczestnicy kolejno przebijajg swoje oferty;
»aukcja konczy sie, gdy nikt nie podbije ceny;
»zwyciezca ptfaci tyle, ile zaoferowat.
Przyktady:

»aukcje obrazéw; aukcje koni arabskich w Janowie Podlaskim;
aukcje ryb;
»sprzedaz corek w Babilonie:

 tylko na aukcji (raz w roku) mozna byto , pozyskac” zone;

* najpierw sprzedawano na licytacji najtadniejsze (kto da wiecej);

* potem ,brzydsze” byty sprzedawane po ujemnej cenie (kto bedzie
chciat najnizszy posag).
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Aukcja podwojna
(Double Oral Auction - Vernon Smith)

» kupujacy i sprzedajacy jednoczesnie mogq zgtaszac oferty kupna i
sprzedazy (ilos¢ i cena);

»mechanizm klarujacy rynek (okreslenie ceny, przy ktorej dojdzie do
najwiekszej liczby transakciji).

Przyktady:
»gietdy (np. New York) - akcje, kursy walutowe, itp.

% L/ ; f & 3 5
\2- - Y - o~

Zrédto: http://20centuryicon.blogspot.com/2007/04/birth-of-wall-street.html
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Aukcja pierwszej ceny

»kazdy uczestnik sktada pojedyncza tajng oferte (przetarg
pisemny) do okreslonej daty;

»wygrywa uczestnik, ktéry ztozyt najwyzszag oferte;
»zwyciezca ptaci tyle, ile zaoferowat.

Przyktady:

»prywatyzacja (w 2010 roku przychody sprzedazy panstwowych spotek na
aukcjach wyniosty 163 min zt, m.in. );

»przetargi publiczne (w 2010 roku wartos¢ ok. 167 mid zt, czyli ok. 12%
PKB Polski).
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Aukcja pierwszej ceny

(wycena prywatna)
|
Niech: b - oferta, v — wycena prywatna, L - wycena minimalna):

b =v > zerowe zyski

b < v 2 ujemne zyski

b > v = rdznica ta musi maksymalizowa¢ prawdopodobienstwo

wygranej
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Aukcja pierwszej ceny

(wycena prywatna)
|
Niech: b - oferta, v — wycena prywatna, L - wycena minimalna):

b =v > zerowe zyski

b < v 2 ujemne zyski

b > v = rdznica ta musi maksymalizowa¢ prawdopodobienstwo

wygranej
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Aukcja pierwszej ceny

(wycena prywatna)
|
Niech: b - oferta, v — wycena prywatna, L - wycena minimalna):

b =v > zerowe zyski

b < v 2 ujemne zyski

b > v = rdznica ta musi maksymalizowa¢ prawdopodobienstwo

wygranej
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Aukcja pierwszej ceny
(wycena prywatna)
|
Niech: b - oferta, v - wycena prywatna, L - wycena minimalna):
b =v > zerowe zyski

b < v 2 ujemne zyski
b > v = rdznica ta musi maksymalizowa¢ prawdopodobienstwo

wygranej
Wodwczas optymalna strategia (oferta) zalezy od
ilosci graczy N: b*= v = (v-L)/N 300
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Aukcja pierwszej ceny

(wycena prywatna)

Grupy mate (N=3)

Grupy duze (N=8)

350 7 v=b 350 = v=h
300 -
N=3
250 -
© 200
t
g
O 150 -
100 -
50 -
0 0 - T T T @ T T
350 0 50 100 150 200 250 300 350
Wycena
30% + 100,0% 60% - 100,0%
25% . 80.0% 50% - - 80,0%
L 20% o A0% -
2 - 60,0% 8] - 60,0%
o o
‘@ 15% - ‘é. 30% -
N - 40,0% N - 40,0%
“ 10% - © 20% -
50 - 20,0% 10% - - 20,0%
0% - 0,0% 0% + 0,0%
i)
©
Oferta/Wycena (w %) Oferta/Wycena (w %)
Wycena Oferta Cenadobra | Oferta/Wycena Wycena Oferta Cenadobra | Oferta/Wycena
Srednia 197 183 237 93% Srednia 211 206 331 100%
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Aukcja pierwszej ceny
(wycena wspodlna)
|

» trudno okresli¢ optymalng strategie;

» licytujacy nie majg wtasnej wyceny - polegajg na sygnatach rynkowych;
» wartos¢ rynkowa jest zalezna od wyceny wszystkich;

» wygrywa uczestnik o najwyzszym sygnale; jego wycena

moze by¢ znacznie wyzsza od wartosci rynkowej,
tzw. klatwa zwyciescy; 300

» optymalna strategia: bra¢ poprawke na optymistyczne
sygnaty - jesli wygramy, to dlatego, ze wycena pozostatych ®=ssm@ummm V,
uczestnikow jest nizsza od naszej, czyli przeptacilismy t
za dobro. b

1

cena rynkowa
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Aukcja drugiej ceny (Vickreya)

»kazdy uczestnik sktada pojedyncza tajng oferte (przetarg
pisemny) do okreslonej daty;

»wygrywa uczestnik, ktéry ztozyt najwyzszag oferte;

»zwyciezca ptaci drugg najwyzszg oferte (cene zaoferowang przez
najblizszego przeciwnika).

Przyktady:

» Allegro (obroty z handlu na Allegro w 2009 roku wyniosty ok. 6,5
mld zt, czyli wiecej, niz obroty catej sieci Auchan w Polsce);

> Goog Ie (a u ija SJfC’)W) . » Allegro - serwis aukcyjny - Najwiekszy rvnek online w Polsce. Q

www.allegro.pl
Darmowa rejestracja. Sprawdz!

Lista ofert kupna

Szokujace ceny - Wejdz sam i upoluj okazje | za10groszy.pl
k_k (77) KRk 30,00 zt Teraziu[;r;rcpronfcllqa na start

p-..z (107) laBaRaRet 61.00 4 Allegro pl - aukcje internetowe, bezpieczne zakupy

a...k (1862) »% 58,00 z4 illllzg:?:- ?lééjfureﬂzze aukcje internefowe, najnizsze ceny! Kup i sprzedaj!
m._1 (674) i 55 00 zt motoAllegro - Samochody - Odziez, Obuwie, Dodatki - Dom i Ogréd
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Aukcja drugiej ceny (Vickreya)
(rozwigzanie teoretyczne)

|
W tym przypadku optymalna strategia (oferta) NIE zalezy od ilosci
graczy N: b*=v

Aukcja pierwszej ceny Aukcja drugiej ceny
300 300
ssssSemnn V,y I:)1 V4

100 100
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Aukcja drugiej ceny (Vickreya)

(wyniki eksperymentu)
|
Grupy sredniej wielkosci(N=5 oraz N=6)
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Aukcja japonska

»aukcja zaczyna sie od niskiej ceny wywotawczej;

» kazdy uczestnik z zatozenia zgtasza chec ztozenia oferty po
aktualnej cenie do czasu rezygnacji;

»zegar-tablica podwyzsza systematycznie cene do czasu, az
zostanie jedynie jeden uczestnik;

»wygrywa uczestnik, ktory nie zrezygnuje;

Jest to kolejna odmiana aukcji drugiej ceny. Z teoretycznego punktu
widzenia, przy zatozeniu doskonatej racjonalnosci ludzi, cena
zakupu/sprzedazy w klasycznej aukcji drugiej ceny i aukgji
japonskiej powinny by¢ takie same.

© Przemystaw Kusztelak Slajd 20 /27



Aukcja japonska
(teoria vs wyniki eksperymentu)

Grupy sredniej wielkosci(N=5 oraz N=6)

350 _ v=b

300 - N=6

Zwyciezcy ptacq 55
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drugiej ceny O T I Y Y
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Oferta/Wycena (w %)
Wycena Oferta Cena dobra | Oferta/Wycena
Srednia 197 240 240 111%
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Aukcja holenderska

»aukcja zaczyna sie od wysokiej ceny wywotawczej;

»zegar-tablica obniza systematycznie cene do czasu, az jakis
uczestnik zdecyduje sie na zakup dobro po aktualnej cenie;

»wygrywa uczestnik, ktéry ztozyt najwyzszg oferte;

»aukcja holenderska zostata wymyslona, gdy Napoleon zabronit
klasycznych angielskich aukcji.

Przyktady:

»bardzo szybkie aukcje stad ich zastosowanie w sprzedazy produktéw
kwiatéw w Holandii.

S Ay B

s
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Aukcja holenderska
(teoria vs wyniki eksperymentu)

Grupy sredniej wielkosci(N=5 oraz N=6)

v=h

-

Zwyciezcy ptaca
wylicytowang ceng g

T T T T T
1) 100 150 200 250 300 350

- 100,0%

- 80,0%

Rozwigzanie
teoretyczne jest takie
samo, jak dla aukgcji

- 60,0%

- 40,0%

. . - 20,0%
pierwszej ceny ! oox
- -20,0%
Oferta/Wycena (w %)
Wycena Oferta Cenadobra | Oferta/Wycena
Srednia 207 278 278 120%
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Aukcja dwie osoby ptaca
(alternatywnie — wszyscy ptacq)

|
» kazdy uczestnik sktada pojedynczg tajng oferte (przetarg
pisemny) do okreslonej daty;

»wygrywa uczestnik, ktéry ztozyt najwyzszg oferte;

»ptaca dwie osoby (tyle, ile wylicytowaty): zwyciezca oraz
przegrany, ktory ztozyt drugg co do wielkosci oferte

Przyktady:

»zalOgroszy.pl (licytacja od 0 zt; w chwili rozpoczecia licytacji rusza zegar
odliczajac czas do konca aukcji; kazde klikniecie przycisku ,Przebij”
powoduje wzrost ceny o 1 grosz i przedtuzenie czasu aukcji o 10 sekund;
koszt podbicia wynosi ok. 50 gr.);

Telewizor LG Cinema Smart 3D Aparat Canon PowerShot Obiektyw Nikon 18-300mm Aparat Nikon D7100 + obiektyw Pakiet 500 Bidow
> Iotto ; LED 32LA6205 SX280 HS 1/3.5-5.6G ED VR AF-5 DX 18-105mm VR
> lobbing; -
o - ol
> p ra Wa pa te n tOWe ; wartogé 1 899 00 wartogé 1 150 00 z wartosé 3 250,00 ¢ wartogc 4 899 00 wartogc 75 00 z
00:00:05 00:00:06 00:00:08 00:00:04 00:00:07
> WOJ ny, 139,28 zi 59,02 zt 39,42 zt 8,92 zt 0,87 zt
lagiguk sxtm nerecu eldka synm
»i wiele innych. Przebij | x3 Przebij | x3 Przebij | x3 Przebij  x3 Przebij | x6
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Aukcja wszyscy ptacg - zwyciezca Y2 wartosci)

(wyniki eksperymentu)
|
Grupy sredniej wielkosci(N=5 oraz N=6)

350 oo ® — v=h
o .-
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50")':‘ il e e e = T e e el S R | i 80,0%
L T g —
2 - 60,0%
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OOC‘ B Rl _'T_'-_'T'"—'"\'*—'_T"'.'—\'_ '"T".'i‘\"'—"'T-'——l’_-"7_¥’_I' a 0;0‘}6
AN AN \0\ o\o\ o\‘o\ o\o\ o\o\ o\‘o\ olo
S S s o OF B & P
.,«e\e.:b%(g\&:;\s,og0_%&9@\&9@\3&9 4
YOS
Oferta/Wycena (w %)
Wycena Oferta Cena dobra | Oferta/Wycena Zysk | Zysk oferentow
Srednia 201 125 359 62% -52,9 -90
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Podsumowanie
N

4 Dlaczego warto wykorzystywac aukcje?
Poniewaz dobrze skonstruowana aukcja:

» pozwala alokowac¢ dobra/ustugi do tych, dla ktorych sg one najwiecej warte

(maksymalizacja dobrobytu spotecznego);

» ujawnia informacje o postrzeganej wartosci dobra/ustugi (spetnienie

marzen sprzedawcow);
» jest wiarygodna i przejrzysta;

» maksymalizuje przychdd sprzedajgcego (minimalizuje wydatki

kupujacego).
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Dziekuje za uwage !
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